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Unsere
Philosophie.

Seit 1827 vertrauen uns Kundinnen und Kunden in Stadt und
Landkreis Fiirth. Als offentlich-rechtliches Institut bieten
wir lhnen eine ganzheitliche Beratung, so individuell wie lhr
personlicher Lebenslauf.

Unsere Kundinnen und Kunden zeichnen sich durch eine besonders kom-
plexe Vermoégensstruktur und exklusive Anspriiche aus. Im Private Banking
der Sparkasse Fiirth bieten wir lhnen daher eine umfassende Beratung auf
hdchstem Niveau. Wir nehmen uns Zeit fiir Sie.

Zeit fur lhre Wiinsche und Ziele. Zeit fur eine malRgeschneiderte Finanz-
planung, die flexibel aktuelle Marktentwicklungen und lhre persoénliche
Situation beriicksichtigt.

Das Ergebnis unserer Philosophie im Private Banking bestdrkt uns: Viele
langfristige Partnerschaften sind so bereits entstanden. Schén, dass auch Sie
uns lhr Vertrauen schenken.

Willkommen im Private Banking
der Sparkasse Fiirth.

Jakob Braun
Leiter
Private Banking

Vermogen
braucht

Vertrauen.




Erwarten
Sie mehr.

Das Private Banking
der Sparkasse Fiirth.

Im Mittelpunkt unserer Beratung stehen Sie. In
diskreter Atmosphdre erhalten Sie alle Finanz-
dienstleistungen aus einer Hand.

Ilhre persdnliche Betreuerin oder lhr persodn-
licher Betreuer steht Ihnen bei allen Fragen zur
Seite und unterstitzt Sie auch bei der Einbin-
dung interner und externer Spezialistinnen und
Spezialisten.

Unser Ziel: eine nachhaltige Steigerung lhrer
Vermdgenswerte und eine langfristige Partner-
schaft auf Augenhdhe. Objektiv, transparent
und diskret.

¢ Umfassendes Leistungsspektrum sowohl fiir
Sie als auch fur Ihre Familie

¢ Nachvollziehbare Empfehlungen auf Basis
der Finanzplanung

e Langjahrig erfahrene Expertinnen und
Experten mit qualifizierter Ausbildung

e Netzwerk aus Spezialistinnen, Spezialisten
und externen Kooperationspartnern

Gut, wenn sich Kompetenzen
erganzen.

Im Private Banking ergdnzen wir die Angebotswelt der Sparkassen-Finanzgruppe um weitere, ausgewdhlte
Kooperationspartner. So gewahrleisten wir lhnen ein umfassendes Leistungsspektrum und decken den per-

sonlichen Bedarf rund um lhre Finanzen optimal ab.
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Unsere
Kundinnen und Kunden.

Privatkunden.

Als vermdégende Kundin und vermdgender Kun-
de mit hohem Jahreseinkommen erwarten Sie
eine professionelle Beratung in allen finanziel-
len Angelegenheiten durch erfahrene Expertin-
nen und Experten.

Vom Leben zu den Finanzen

Familie, berufliches und privates Umfeld beein-
flussen lhre finanziellen Entscheidungen und
unterliegen permanenten Veranderungen. Wir
wollen die Idee hinter lhren Finanzen verstehen
und lhnen dabei helfen, die Entwicklung lhrer
Vermdgensbilanz und lhrer Einkommensrech-
nung planbar zu machen.

Der Werterhalt Ihres Vermdgens ist bei lhren
Planungen von elementarer Bedeutung. Unvor-
hergesehene Ereignisse konnen starken Ein-
fluss auf die Entwicklung von Einkommen und
Vermdgen nehmen. Gerne analysieren wir lhren
Schutzbedarf und tberprifen die Wirkungsweise
der getroffenen Entscheidungen zum Schutz
Ilhres Einkommens und lhrer Vermégenswerte.

Um den Werterhalt geht es auch in der Frage,
wie lhre Vermdgenswerte optimal an die ndchste
Generation weitergegeben werden und lhre
Handlungsfahigkeit zu jedem Zeitpunkt sicher
gestellt werden kann.

In diesen und allen weiteren Themen rund um
Ilhr Leben und lhre Finanzen stehen wir gerne
mit kompetentem Rat an lhrer Seite und beglei-
ten Sie bei der Umsetzung lhrer Ideen.

Unternehmen.

Im Private Banking beriicksichtigen wir die
besonderen Wechselwirkungen zwischen lhren
privaten und gewerblichen Finanzen. Dies gilt
insbesondere fiir lhre Geldanlagen, geplante
Immobilieninvestitionen oder auch den Aufbau
lhrer persdnlichen Vorsorgebilanz.

Die Existenz lhres Unternehmens tiber mehrere
Generationen hinweg planbar sicherzustellen,
ist Teil unseres Generationen-Managements.

Im Zusammenspiel zwischen Private Banking
und Firmenkundenberatung erleben Sie eine
optimale Betreuung fur alle lhre Ziele.

Institutionelle Anleger.

Als Kommune, Kirche, Stiftung, Verein oder Ver-
sicherungstrdager hat der Werterhalt der lhnen
anvertrauten Vermodgenswerte eine hohe Be-
deutung.

Ihre Finanzanlagen sollen regelmdRige Ertrdge
abwerfen. Bei Ihren Entscheidungen finden ge-
setzliche und aufsichtsrechtliche Anforderun-
gen und die zugrunde liegenden Anlagericht-
linien besondere Beachtung.

Im Private Banking verstehen wir die Rahmen-
bedingungen fir Ihre Finanzanlagen und helfen
lhnen mit kompetentem Rat dabei, diese ziel-
fihrend umzusetzen.



Finanzplanung
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Vermdgens- Zukunfts-
optimierung sicherung F .
1Nnanz-
Immobilien- @ Risiko-
management absicherung p]anung'
Generationen-
management

Das Herzstiick unserer Beratung.

Basis unseres ganzheitlichen Beratungskonzepts ist die Finanzplanung. Wir
analysieren lhre personliche Vermdgenssituation und priifen gemeinsam, ob
Ihre derzeitige Strategie mit lhren Zielen und Praferenzen lbereinstimmt.
Unter Beriicksichtigung der aktuellen Marktentwicklungen identifizieren wir
Optimierungspotenzial und geben konkrete Empfehlungen.

Die Finanzplanung deckt alle Bedarfsfelder Ihres Lebens ab. Die einzelnen
Vermogensbausteine stehen nichtisoliert zueinander, sondern flieBen in ein
Gesamtkonzept ein.

Die Phasen der Finanzplanung:

1. Analyse

In einem persénlichen Termin sprechen wir gemeinsam mit lhnen iiber Ihre
Ziele und Erwartungen. Die anschlieBende Bestandsaufnahme lhrer derzeiti-
gen Situation ist die Grundlage fiir die weitere Analyse.

2. Konzept

Sie erhalten konkrete Vorschlage zur Optimierung rund um Ihr Vermégen und
Ihre Absicherung. Wir simulieren anschaulich, wie sich Ihre Finanzen in den
kommenden Jahren voraussichtlich entwickeln. Dies umfasst auch lhre spa-
teren Absicherungs- und Ruhestandsszenarien.

3. Umsetzung

Gemeinsam suchen wir fiir Sie geeignete Produkte und Anbieter aus. Unsere
Empfehlungen basieren auf lhrem individuellen Risikoprofil, Ihren Zielen und
Lebensumstdnden. So ist unsere Beratung immer nachvollziehbar und trans-
parent.

4. Check-up

In einem jdhrlichen Strategiegesprédch oder bei veranderten Rahmenbedin-
gungen Uberpriifen wir die aktuelle Ausrichtung Ihrer Finanzen.
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Vermogen
optimieren.

»Oft ist es besser, eine Stunde iiber sein Geld
nachzudenken, als einen Tag hart dafiir zu arbeiten.”

John D. Rockefeller

Ihr Vermé6gen in den besten Handen.

Als vermogende Kundin oder vermdégender Kunde wissen Sie: Die Méglich-
keiten zur Geldanlage sind heute so facettenreich wie nie zuvor. Die un-
abhangige Beurteilung geeigneter Fondsanbieter durch einen Research-
Partner und ein fiir Sie stets nachvollziehbarer Anlageprozess stellen sicher:
Wir empfehlen Ilhnen nur maRgeschneiderte Finanzprodukte, die auf lhre
Bediirfnisse ausgerichtet sind. Ein gutes Geftihl.

In welchem Umfang Sie selbst direkten Einfluss auf die Entscheidungen
nehmen, ist dabei lhnen iiberlassen:

Depotbetreuung.

Behalten Sie die volle Kontrolle tiber Ihre Anlageentscheidungen. lhr Private-
Banking-Team begleitet Sie im engen Dialog bei der Steuerung lhres Depots.

Vermégensverwaltung.

Sie legen lhre Geldanlage vertrauensvoll in die Hdnde unserer Vermégens-
verwaltung. Professionelle Wertpapierspezialistinnen und Wertpapier-
spezialisten treffen die Anlageentscheidungen gemal lhren strategischen
Vorgaben. Im regelmdRigen Reporting halten wir Sie Uiber die aktuelle
Entwicklung lhres Depots auf dem Laufenden.

e Uberblick Gesamtvermégen

e Sicherung der Liquiditat

¢ Aufbauvon Vermdgen

e Bewertung von Risko und Rendite

e Betreung von Vermégen
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Schutz und
Sicherheit.

Zukunft
sichern.

Entspanntin die Zukunft blicken.

Die Zukunft lasst sich nicht vorhersagen. Aber
man kann schon heute die Qualitat seines Ruhe-
stands mitgestalten, damit die Gesamtbilanz
des Lebenswerks stimmt.

Was sicher zu lhren Pldnen gehért: den Ruhe-
stand sorgenfrei genieBen. Ein grofRer Schritt
dahin ist eine vorausschauende Planung fir Sie
und Ihre Familie, um das Erreichte sinnvoll abzu-
sichern, wo no6tig zu optimieren oder zu erganzen.

Im Ergebnis erhalten Sie einen konkreten Hand-
lungsfahrplan fiir einen finanziell soliden Le-
bensabend unter Beriicksichtigung lhres Liquidi-
tatsbedarfs und steuerlicher Aspekte.

¢ Lebensstandard in der Zukunft sichern
e Vorsorge fiir die Familie
e Private und betriebliche Zukunftsvorsorge

¢ Immobilien im Alter

Familie, Einkommen
und Vermodgen schiitzen.

Schutz und Sicherheit in allen Lebensphasen.

Sie mochten zeitlebens gut abgesichert sein?
Also genau abgestimmt auf den personlichen
Bedarf und Wunsch an Schutz?

Wir machen es lhnen einfach, gehen Ihre be-
stehenden Vertrdge durch, identifizieren nicht
benotigte Leistungen und schlieen wichtige
Vorsorgeliicken.

Im vertrauensvollen und kontinuierlichen Dia-
log entwickeln wir individuelle Lésungen auf
Basis lhrer aktuellen Vorsorge- und Risiko-
situation und finden den besten Versicherungs-
schutz fiir Sie und Ihre Familie.

Sollten Sie unternehmerisch tétig sein, unter-
suchen wir die Wechselwirkungen zwischen
lhrer privaten und unternehmerischen Sphare.

e Absicherung der Familie
e Rund um die Gesundheit
e Arbeitskraft und Einkommen sichern

e Vermodgenswerte schiitzen
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Alles unter
einem Dach.

Gehoren Immobilien zu lhren Vermdgenswerten?
Als Wohneigentum, vermietet oder als Kapitalanlage?

Wir kennen den ortlichen Immobilienmarkt bestens. So kdnnen wir |hre
Objekt- und Grundstiickswerte realistisch ermitteln und innerhalb lhrer
Vermdgensstruktur bewerten.

Wenn Sie kaufen, verkaufen oder vermieten wollen:

Als maRRgeblicher Akteur vor Ort haben wir die besten Voraussetzungen, um
Ihre Wiinsche zu erfillen. Ist (iberregionales Engagement gefragt? Dann
operieren wir als bundesweit groRter Maklerverbund fiir Sie.

Bei Bedarf kiimmern wir uns um ein maRgeschneidertes Finanzierungs-
konzept unter Einbindung 6ffentlicher Fordermdglichkeiten, die Absicherung
Ilhrer Zinsdanderungsrisiken und selbstverstandlich auch die Absicherung
Ilhres Immobilienvermégens.

Immobilienportfolio, Bewertung und Rendite

¢ Immobilienfinanzierung

e Werterhalt durch Modernisierung

¢ Immobilienkauf und -verkauf

e Absicherung von Risiken rund um die Immobilie
e Immobilien im Alter

¢ Dienstleistungen rund um die Immobilie

e Immobilieniibertragung
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Generationenmanagement
und Stiftungen.

Generationen-
management.

Den Kopf freihaben fiir die Zukunft.

Irgendwann betrachtet man sein Lebenswerk.
Unter dem Strich geht es nun darum, das er-
arbeitete Vermogen fiir die kommenden Gene-
rationen oder fiir eine gute Sache zu sichern.

Unser Generationenmanagement unterstiitzt
Sie dabei, rechtzeitig und richtig vorauszupla-
nen. lhre Familie und gegebenenfalls lhr Unter-
nehmen sichern wir gemeinsam fiir nahezu alle
Eventualitdten ab. Gemeinsam mit lhnen, lhrer
Steuer- und Rechts-Beratung entwickeln wir einen
personlichen Handlungsfahrplan.

Das Schone ist, wenn Sie alles in lhrem Sinn
geregelt haben, kdnnen Sie die Zukunft gelassen
auf sich zukommen lassen.

e Bank-, Vorsorge- und Generalvollmacht
e Patienten- und Betreuungsverfiigung

e Vermogensnachfolge

¢ Testament und Testamentsvollstreckung
e Bestattung und Digitaler Nachlass

e Absicherung der Hinterbliebenen

e Stiftungen

e Schenkungen

¢ Unternehmensnachfolge

Stiftungen.

Erhalten Sie Ihr Lebenswerk.

Mit einer eigenen Stiftung.

Vielfdltige Motive kénnen zur Griindung einer
Stiftung oder Zufiihrung von Geldern in eine be-
stehende fiihren. Mit lhrer Stiftung ist es mog-
lich, lhren Namen und lhre Interessen weit liber
Ihr eigenes Leben hinaus zu erhalten.

Die Ertrdge werden zusammen mit den Spenden
regelmalig dem lhnen am Herzen liegenden
Zweck zugefiihrt. Wir begleiten Sie bei der Pla-
nung und Einrichtung lhrer Stiftung.

¢ Andenken an wichtige Personen
in lhrem Leben oder sich selbst

e Gutes tun und gesellschaftliche
Verantwortung ibernehmen

e Pflege Ihres Grabs sicherstellen

e Stiftungsbetrdage und Spenden
steuerlich geltend machen

Die Stiftergemeinschaft
der Sparkasse Fiirth.

Mit der Stiftergemeinschaft ist es einfacher und
kostenglinstiger als je zuvor, eine eigene Stif-
tung ins Leben zu rufen.

Dariiber hinaus profitiert lhre Stiftung von ho-
heren Ertrdgen durch eine gemeinschaftliche
Anlage des Stiftungsvermdgens und von einer
professionellen, kostensparenden Stiftungsver-
waltung.

Wussten Sie schon? Als Sparkasse Fiirth sind wir
mit Stadt und Landkreis Firth tief verwurzelt.
Mit unserer Stiftergemeinschaft engagieren wir
unsin nahezu allen gesellschaftlichen Bereichen
fur die Menschen in unserer Region.

Sie wiinschen weitere Informationen?
www.die-stifter.de
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Immer
fiir Sie da.

Ilhr Kontakt
Zu uns:

Sparkasse Firth
Private Banking

MaxstraBe 32
90762 Furth

Telefon (0911) 7878 -1371
private-banking@sparkasse-fuerth.de




Vestner Turm Zirndorf
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Unser
Leistungsspektrum.

¢ \Vermogensoptimierung tiber alle relevanten
Anlageklassen hinweg

¢ Immobilienmanagement inklusive
maRgeschneiderter Finanzierungen

e Generationen- und Stiftungsmanagement
mit Testamentsvollstreckung

e Absicherung lhrer Vermdgenswerte
und Schutz lhres Einkommens

e Gestaltung Ihrer Zukunft
e Strategische Liquiditdts- und Finanzplanung

e Wealth Management und Family-Office

Private
Banking

Ilhr Team
stellt sich vor.

Sparkasse

Firth



Unsere Beratung ist so
individuell wie Ihr Lebenslauf.

Unser Anspruch ist es, Sie entlang lhres persén-
lichen Lebenspfades zu begleiten und die daraus
resultierenden Rahmenbedingungen in unseren
Empfehlungen zu beriicksichtigen, sowie den
Wirkungsgrad der Entscheidungen regelmafig
zu Uberpriifen.

Ihre Beraterin bzw. ihr Berater steht Ihnen mit
fundiertem Fachwissen als Finanzcoach zur Seite
und verfiigt Gber langjdhrige Erfahrung im Um-
gang mit vermégender Kundschaft. Sie bzw. er
wird von unseren fachkundigen Assistentinnen
unterstiitzt und bindet bei besonderen Fragestel-
lungen die Spezialisten der Sparkasse und ausge-
wadhlter Netzwerkpartner in die Beratung ein.

Wir freuen uns
auf das Gesprach mit lhnen!

Private Banking und
Vermégensberatung.

Jakob Braun

Leiter Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 01
jakob.braun@
sparkasse-fuerth.de

Egon Fordinal

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 -16 21
egon.fordinal@
sparkasse-fuerth.de

Sven Klostermeier

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 1572
sven.klostermeier@
sparkasse-fuerth.de

Michael Stiegler

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 61
michael.stiegler@
sparkasse-fuerth.de

Patrick Hofler

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 =13 51
patrick.hoefler@
sparkasse-fuerth.de

Uwe Meyer

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 16 60
uwe.meyer@
sparkasse-fuerth.de

Petra Detampel

Beraterin Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 -13 62
petra.detampel@
sparkasse-fuerth.de

Holger Amesdder

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 58
holger.amesoeder@
sparkasse-fuerth.de

Patrick Hebelt

Berater Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 64
patrick.hebelt@
sparkasse-fuerth.de

Generationen- und
Stiftungsmanagement.

Stefan Hertel

Berater Generationen- und
Stiftungsmanagement
Telefon: (09 11) 78 78 - 18 93
stefan.hertel@
sparkasse-fuerth.de

Team-Assistenz.

Martina Schneider
Assistentin Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 65
martina.schneider@
sparkasse-fuerth.de

Elke Arnold

Assistentin Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 63
elke.arnold@
sparkasse-fuerth.de

Tanja Worner

Assistentin Private Banking
Telefon: (09 11) 78 78 - 13 59
tanja.woerner@
sparkasse-fuerth.de
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Langenzenn

Beratung wann Ilhr Kontakt
und wo Sie wollen. Zu uns.

Bei Bedarf sind wir rund um die Uhr fiir Sie er- Sparkasse Fiirth
reichbar. Selbstverstiandlich finden alle Bera- Private Banking
tungsgesprache in diskreter Atmosphére statt, MaxstraBBe 32
gerne auch bei lhnen vor Ort und aulRerhalb der 90762 Furth

tiblichen Offnungszeiten.
Telefon (09 11) 78 78 - 13 71

lhre Daten behandeln wir mit der gebotenen private-banking@sparkasse-fuerth.de

Sorgfalt und Diskretion. Die Beratungsgespra-
che im Private Banking zielen auf die dauerhafte
Berticksichtigung lhrer konkreten Situation ab.
Deshalb mochten wir Ihre freiwilligen Angaben
wadhrend unserer Kundenbeziehung fortlaufend
einbeziehen.

Weitere Informationen finden Sie in den Daten-
schutzhinweisen, die Sie auf Wunsch jederzeit
gerne von lhrer Beraterin bzw. |hrem Berater
erhalten.

Oder Sie informieren sich hierzu auf unserer In-
ternetseite: sparkasse-fuerth.de/privatebanking





